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SERVICIO DE GESTION ECONOMICA, CONTRATACIONES Y PATRIMONIO.

INSTRUCCIONES PARA ELABORACION DE LA DOCUMENTACION DE SOLICITUD DE
INCIACION DE UN _EXPEDIENTE DE CONTRATACION

A.- AMBITO OBJETIVO Y SUBJETIVO.

Estas instrucciones se elaboran con la finalidad de ayudar a las unidades proponentes de contratos de obras,
servicios y suministros y que deban tramitarse por el Servicio de GECYP, relacionando y definiendo todos los
aspectos que son necesarios conocer a la hora de tramitar un expediente de contratacién administrativa.

Quedan fuera de la aplicacién de estas instrucciones los definidos como CONTRATOS MENORES, que
responden a:

a) los contratos de obras por importe inferior a 50.000 euros mas IVA,

b) la suscripcion a revistas y otras publicaciones y la contratacion de acceso a la informacién contenida
en bases de datos especializadas, siempre que su importe sea inferior a 206.000 euros mas IVA.

©) el resto de contratos por importe inferior a 18.000 euros mas IVA.

Los contratos menores no podran tener una duracién superior a un afio, ni ser objeto de prérroga, ni de
revisién de precios. En los contratos menores, tan sélo se precisara la aprobacion del gasto y la incorporacion al
expediente de la factura. La Unidad de Gasto debera contar con crédito adecuado y suficiente para la realizacién
del contrato menor, siendo nula la contratacion realizada sin observar esta prevision. La conformidad de la
factura por parte del Responsable de la Unidad de Gasto equivaldra a la aprobacion del gasto.

Al objeto de la determinaciéon del procedimiento, segun lo establecido en la Ley de Contratos del Sector
Publico, no podra fraccionarse un contrato con objeto de disminuir su cuantfa y eludir asi los requisitos de
publicidad, el procedimiento o la forma de adjudicacién que corresponda.

Los contratos administrativos propuestos se regiran por lo establecido en la Normativa de Contratacion
Administrativa de la Universidad de Cadiz y la legislacién vigente pata contratos del Sector Puablico.

B.- PROCEDIMIENTOS DE ADJUDICACION.

Debido a que la LCSP establece diversidad de situaciones en virtud de las cuales se aplicard un procedimiento
de adjudicaciéon u otro y teniendo en cuenta que la estadistica pone de manifiesto que el procedimiento de
contratacion se determina, con cardcter general, en razén de la cuantia del contrato o bien, en su caso, por
razones de exclusividad, a continuacién se detallan los umbrales y los procedimientos que se pueden utilizar
para la adjudicacion de los contratos todo ello sin perjuicio de lo dispuesto por la LCSP para otros supuestos:

1. PROCEDIMIENTOS EN RAZON DE LA CUANTIA:

1.1. PROCEDIMIENTO NEGOCIADO SIN PUBLICIDAD.- Si el importe del contrato (IVA
excluido) es igual o superior a 18.000 euros e inferior a 60.000 euros en suministros y/o servicios e
igual o superior a 50.000 euros e inferior a 200.000 euros en obras, se adjudicard mediante
Procedimiento negociado sin publicidad. En el impreso se detallaran, si se conocen, los datos
necesatios para solicitar ofertas de al menos tres proveedores que realicen la actividad que se desea

contratar. Si no se aportan, se invitara a empresas del sector seleccionadas desde el Servicio de
GECYP.

1.2. PROCEDIMIENTO NEGOCIADO CON PUBLICIDAD. (OPCIONAL). Si el importe del
contrato (IVA excluido) es igual o superior a 60.000 euros e inferior a 100.000 euros en suministros
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y/o setvicios e igual o supetior a 200.000 euros e inferior a 1.000.000 euros en obras, se podri
adjudicar mediante Procedimiento negociado con publicidad. Este procedimiento permite la
negociaciéon de las condiciones del contrato entre los licitadores, aunque contempla en su
procedimiento una fase de preseleccion de candidatos, con un plazo de 10 dias para presentacion de
candidaturas, tras el cual se realizara la seleccion de las participantes, y una segunda fase, con un nuevo
plazo de 15 dias para presentacién de las proposiciones por las empresas seleccionadas.

Sino se opta por este procedimiento, se tramitard por procedimiento abierto.

NEGOCIADO SIN PUBLICIDAD CON PUBLICIDAD en perfil de
contratante.

Obras Entre 50.000 y 200.000 euros, mas iva. | >= 200.000 y < 1.000.000 euros, mas iva.

Suministro/Servicios >18.000 e < 60.000 euros, mas iva >=060.000 y < 100.000 euros, mas iva.

1.3. PROCEDIMIENTO ABIERTO Y/O PROCEDIMIENTO RESTRINGIDO. En este
procedimiento no es posible la negociacion sobre las ofertas presentadas. Si el importe del contrato
(IVA excluido) es igual o superior a 100.000 euros en suministros y/o setvicios e igual o supetior a
1.000.000 euros en obras, se podra proponer que el contrato se tramite como:

1.3.1. Procedimiento abierto. Seri el procedimiento ordinario de tramitacién de expedientes de
contratacion. Se caracteriza por permitir que: todo empresatio capacitado pueda participar en la
licitacion.

1.3.2. Procedimiento restringido.- Consta de 2 fases, una de preseleccion El procedimiento

restringido solo se utilizard cuando la Universidad este interesada en realizar una fase previa de
seleccion de empresas del sector en base a su solvencia, igual a la detallada en el apartado 1.2..

2. PROCEDIMIENTO NEGOCIADO POR RAZON DE EXCLUSIVIDAD:

Esta forma de adjudicacion solo podra utilizarse cuando, por razones técnicas o artisticas o por motivos
relacionados con la proteccion de derechos de exclusiva el contrato sélo pueda encomendarse a un empresario
determinado para la realizacion del objeto del mismo. Deben justificarse detalladamente estas causas por el
proponente.

La exclusividad alegada de distribuciéon o fabricaciéon de la empresa debera ir avalada por una
declaracion expresa de la misma acreditando estos extremos.

3. DOCUMENTACION NECESARIA PARA INICIAR UN EXPEDIENTE DE
CONTRATACION:

La unidad proponente debera remitir al Servicio de Gestion Econémica, Contrataciones y Patrimonio,
o la Administracién de Campus, si corresponde:

- Informe Justificativo de la necesidad. (ver apartado C).

- Propuesta de pliego de prescripciones técnicas (ver apartado D).

- Certificado de existencia de crédito adecuado y suficiente por el importe a contratar (Documento RC
o certificado que lo sustituya, en los casos autorizados).

C. CONTENIDO DEL INFORME JUSTIFICATIVO.

Es un informe razonado donde se debe explicar las necesidades de gestion que se cubren con el objeto
del contrato, el tipo de estudios que pueden realizarse con un equipo, los materiales a los que es de aplicacién, y
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la utilidad para las investigaciones a desarrollar, interés para la prestacion de servicios cientificos, etc.
Debera contener los siguientes extremos:
1. DESCRIPCION DEL OBJETO DEL CONTRATO:

Breve descripcion del objeto del contrato.

Importe maximo del contrato, iva incluido.

Clasificacién organica a la que se imputa el gasto. Si procede, datos del proyecto FEDER o subvencion
publica que financia el contrato.

2. NECESIDADES A CUBRIR E IDONEIDAD DEL OBJETO DEL CONTRATO PARA
SATISFACERLAS:

Delimitacion precisa de la naturaleza y extensién de las necesidades que pretenden cubrirse mediante el
contrato, asi como la idoneidad de su objeto y contenido para satisfacerlas, teniendo en cuenta que no
podran celebrarse otros contratos que los que sean necesarios para el cumplimiento y realizacién de los
fines institucionales (art. 22 LCSP). Justificacién de la exclusividad, si procede.

3. CRITERIOS DE VALORACION DE LAS OFERTAS:

Se adjuntara una propuesta de criterios de valoracion de las ofertas que serd elaborada teniendo en cuenta lo
dispuesto por la LCSP, motivando su idoneidad.

Para la valoracién de las proposiciones y la determinacién de la oferta econdmicamente mas ventajosa
debera atenderse a criterios directamente vinculados al objeto del contrato, tales como:

- el precio, para el cual se debera tener en cuenta el acuerdo de la Mesa de Contrataciéon de la
Universidad de Cadiz, por la cual se recomienda que el precio tenga un peso de ponderaciéon de entre
un 30% a un 50% del conjunto de los criterios de adjudicacién del concurso en cuestién, debiendo
justificarse motivadamente en el expediente por el solicitante, las valoraciones del criterio precio que no
se encuentren comprendidas en estos tramos porcentuales; las férmulas a aplicar con caracter general
para la asignacion de los puntos para el criterio precio seran las siguientes, salvo propuesta y visto
bueno por parte de la Mesa de Contratacion, de otra mas acorde a las particulares caracteristicas del
contrato:

FORMULA DE VALORACION DE OFERTA ECONOMICA PARA PROCEDIMIENTOS
ABIERTOS O RESTRINGIDOS

Vo< P:It/(l)o* L+ o» PL—(;AFO* -
PL - Mm(j
100

VO= Valoracion de la oferta
PMO= Puntuacién maxima obtenible
PL= Precio de licitacion
OF= Oferta
MO= Media aritmética de ofertas validamente emitidas
LT= Limite de temeridad (%)
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FORMULA DE VALORACION DE OFERTA ECONOMICA PARA PROCEDIMIENTOS
NEGOCIADOS

OM * PMO
OF

VO =

VO= Valoracién de la oferta
PMO= Puntuacién maxima obtenible
OF= Oferta

OM= Menor oferta validamente emitida

- la calidad,

- la férmula utilizable para revisar las retribuciones ligadas a la utilizacién de la obra o a la prestacion del
servicio,

- el plazo de ejecucion o entrega de la prestacion,

- el coste de utilizacion,

- las caracteristicas medioambientales o vinculadas con la satisfaccién de exigencias sociales que
respondan a necesidades, definidas en las especificaciones del contrato, propias de las categorias de
poblacion especialmente desfavorecidas a las que pertenezcan los usuarios o beneficiarios de las
prestaciones a contratar,

- la rentabilidad,

- el valor técnico,

- las caracteristicas estéticas o funcionales,

- la disponibilidad y coste de los repuestos,

- el mantenimiento,

- la asistencia técnica,

- el servicio postventa,

- la reduccién del indice de revision de precios del contrato, o renuncia al mismo, en caso de prorroga.
- otros semejantes.

Cuando sdlo se utilice un criterio de adjudicacion, éste ha de ser, necesariamente, el del precio mas bajo.

En la determinacién de los criterios de adjudicacion se dard preponderancia a aquéllos que hagan
referencia a caracteristicas del objeto del contrato que puedan valorarse mediante cifras o porcentajes
obtenidos a través de la mera aplicaciéon de las férmulas establecidas en los pliegos, debiendo poder
adjudicarse de forma directa, al menos, el 50% del total de los puntos obtenibles.

4. RESPONSABLE DEL CONTRATO:

Prevé la LCSP el nombramiento por los érganos de contratacion de un responsable del contrato, al que
correspondera supervisar la ejecucién del mismo, la adopcién de las decisiones y el dictado de las
instrucciones necesarias con el fin de asegurar la correcta realizacién de la prestacion pactada, dentro del
ambito de facultades que en cada caso le haya atribuido el 6rgano de contratacion.

En los contratos de obras, las facultades del responsable del contrato se entenderdn sin petjuicio de las
que corresponden al director facultativo conforme a lo dispuesto en el capitulo V del titulo 1I del libro IV
de la LCSP.

Se propondra un responsable del contrato. No obstante, esta propuesta debera ser aprobada por el érgano
de contratacién.
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D. PLIEGO DE PRESCRIPCIONES TECNICAS:
1. DESCRIPCION.

En los contratos de obras, el proyecto de obras ya debe incluir el pliego de prescripciones técnicas. En el
resto de contratos se elaboraran teniendo en cuenta las siguientes recomendaciones:

En los pliegos de prescripciones técnicas debe describirse con la suficiente precision el objeto del contrato y
las caracteristicas minimas del mismo, debe tenerse en cuenta, especialmente, lo dispuesto en el articulo 101
apartados 2 y 8 de la LCSP: Las prescripciones técnicas deberan permitir el acceso en condiciones de
igualdad de los licitadores, sin que puedan tener por efecto la creacién de obstaculos injustificados a la
apertura de los contratos publicos a la competencia. Salvo que lo justifique el objeto del contrato, las
especificaciones técnicas no podran mencionar una fabricacién o una procedencia determinada o un
procedimiento concreto, ni hacer referencia a una marca, a una patente o a un tipo, a un origen o a una
producciéon determinados con la finalidad de favorecer o descartar ciertas empresas o ciertos productos. Tal
mencién o referencia se autorizara, con caracter excepcional, en el caso en que no sea posible hacer una
descripcion lo bastante precisa e inteligible del objeto del contrato en aplicacion de los apartados 3 y 4 de
este articulo y debera ir acompafada de la mencién «o equivalentey.

No podran concurrir a las licitaciones empresas que hubieran participado en la elaboracién de las
especificaciones técnicas o de los documentos preparatorios del contrato siempre que dicha participacién
pueda provocar restricciones a la libre concurrencia o suponer un trato privilegiado con respecto al resto de
las empresas licitadoras.

Al establecer las caracterfsticas minimas hay que tener en cuenta que deberd excluirse aquellas
proposiciones que no cumplan las mismas, por ello, es importante distinguir los requisitos minimos del
contrato y aquellos otros a valorar como mejoras.

En cuanto a las mejoras, éstas se entienden incluidas sin coste adicional, y se pueden delimitar los items que
unicamente se consideraran como mejoras valorables, o dejatlo abierto a la propuesta del licitador.

2. NUMERO DE LOTES EN QUE SE DIVIDE EL CONTRATO Y DESCRIPCION:
Si se trata de un unico lote o varios susceptibles de ser objeto de contratos distintos.

El articulo 74 de la LCSP establece que no podra fraccionarse un contrato con la finalidad de disminuir la
cuantia del mismo y eludir asi los requisitos de publicidad o los relativos al procedimiento de adjudicacion
que correspondan. Cuando el objeto del contrato admita fraccionamiento y asi se justifique debidamente en
el expediente, podra preverse la realizacion independiente de cada una de sus partes mediante su division en
lotes, siempre que éstos sean susceptibles de utilizacién o aprovechamiento separado y constituyan una
unidad funcional, o asi lo exija la naturaleza del objeto.

3. UBICACION DE DESTINO DEL CONTRATO:

Direccion de destino del contrato. En los contratos de suministro se recomienda indicar el/los codigos de
inventario de las ubicaciones fisicas del destino del material a adquirir.

4. DELIMITACION DE LA MATERIA OBJETO DE NEGOCIACION:
Cumplimentar, si se considera pertinente, UNICAMENTE EN PROCEDIMIENTOS NEGOCIADOS.

Art. 159 y ss. LCSP. En los procedimientos negociados se determinarin en el pliego de clausulas
administrativas particulares los aspectos econémicos y técnicos que, en su caso, hayan de ser objeto de
negociacién. Se podra articular el procedimiento negociado en fases sucesivas, a fin de reducir
progresivamente el nimero de ofertas a negociar mediante la aplicacién de los criterios de adjudicacion



Universidad . .
% A Gerencia C/ Ancha, 10. 11001 Cédiz.
S/ CA de Cadiz Tel. 956 015007/08/17. Fax. 956015048

Area de Economia contrataciones@uca.es

seflalados en el anuncio de licitacién o en el pliego de condiciones, indicandose en éstos si se va a hacer uso
de esta facultad. El numero de soluciones que lleguen hasta la fase final debera ser lo suficientemente
amplio como para garantizar una competencia efectiva, siempre que se hayan presentado un nimero
suficiente de soluciones o de candidatos adecuados. Durante la negociacion, los 6rganos de contratacién
velaran porque todos los licitadores reciban igual trato. En particular no facilitarin, de forma
discriminatoria, informacién que pueda dar ventajas a determinados licitadores con respecto al resto.

Si no se cumplimenta éste apartado y no se precisa en el pliego de prescripciones técnicas, se hara constar
en el pliego de clausulas administrativas lo siguiente: “Podran ser objeto de negociacion los elementos que
se indican en el pliego de prescripciones técnicas; de no existir tal indicacién en el pliego de prescripciones
técnicas, se podra negociar cualquier elemento de los pliegos y de las propuestas a efectos de seleccionar la
que mejor cubra las necesidades de la Universidad. En todo caso se dara a los licitadores y candidatos un
tratamiento igualitario y no discriminatorio, sin facilitar informacién que pueda dar ventajas a unos
licitadores con respecto a otros”.

5. VARIANTES.

Cuando en la adjudicaciéon hayan de tenerse en cuenta criterios distintos del precio puede
establecerse la posibilidad de que los licitadores presenten variantes, precisando el nimero, sobre
qué elementos y en que condiciones queda autorizada su presentacion. En estos casos los
licitadores pueden presentar una oferta base y las variantes o mejoras que se autoricen, incluso
cada una con un precio diferente. Ninguna de las variantes podra exceder el presupuesto maximo
de licitacion.

Salvo conveniencia de un nimero mayor de opciones a valorar, por mayor agilidad en la
evaluacion de las proposiciones, se recomienda autorizar un nimero maximo de 2 variantes.

En el caso de no querer contemplar esta posibilidad, se indicara NO PROCEDE. En caso de no indicar
nada, el Servicio de GECYP incluira en el Pliego que se admitira un maximo de 2 variantes.

6. PRESUPUESTO MAXIMO DE LICITACION/NEGOCIACION.
6.1. PRESUPUESTO MAXIMO, IVA EXCLUIDO:

Se indicara el importe maximo de licitacion IVA excluido) para cada uno de los lotes. De conformidad con
lo dispuesto en la LCSP el IVA debe detallarse de forma separada, y, a todos los efectos previstos en la
LCSP el valor estimado de los contratos se determinara por el importe total, sin incluir el Impuesto sobre el
Valor Afiadido. En el cilculo del importe total estimado se incluira cualquier forma de opcién eventual y las
eventuales prorrogas del contrato.

La estimacién debera hacerse teniendo en cuenta los precios habituales en el mercado, y estar referida al
momento del envio del anuncio de licitacién o, en caso de que no se requiera un anuncio de este tipo, al
momento en que el érgano de contratacién inicie el procedimiento de adjudicacion del contrato.

Debe tenerse en cuenta que quedaran excluidas aquellas ofertas que excedan del presupuesto maximo de
licitacion.

6.2. IMPORTE DEL IVA E IMPORTE TOTAL MAXIMO DEL CONTRATO:

En partida independiente del presupuesto de licitacion se consignara el IVA., con el parcial por lotes si
procede.

Se acompafiard a la propuesta documento RC, por el importe maximo de la propuesta de contrato. En caso
de tratarse de importaciones, para elaborar la retencion de crédito correspondiente se tendran en cuenta una
provision para abonar los gastos derivados de dicha importacion: derechos arancelatios, transportes,
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seguros...), que se imputaran a la misma partida presupuestaria.

6.3.. PRECIOS MAXIMOS UNITARIOS:

En caso de que se considere conveniente desglosar el importe total del objeto del contrato y establecer
precios unitarios maximos, se indicard en este apartado. Debe tenerse en cuenta que quedarin excluidas
aquellas ofertas que incluyan precios supetiores.

7. PLAZO DE GARANTIA:

Se propondra un plazo de garantia a contar desde la fecha de recepcién o conformidad, transcurrido el cual
sin objeciones por parte de la Administracién, salvo los supuestos en que se establezca otro plazo en la
LCSP o en otras normas, quedara extinguida la responsabilidad del contratista. Se exceptian del plazo de
garantia aquellos contratos en que por su naturaleza o caracteristicas no resulte necesario, lo que debera
justificarse debidamente en el expediente de contratacion, consignandolo expresamente en el pliego.

8. PLAZO MAXIMO DE EJECUCION DEL CONTRATO:

Se establecera el plazo maximo de ejecucion del contrato y, si se considera conveniente, plazos maximos
parciales de ejecucion. Es importante tener en cuenta los siguientes extremos: se excluird a aquellas
empresas que oferten un plazo superior; una vez suscrito el contrato, el incumplimiento del plazo por
causas imputables al contratista dara lugar a la resolucién del contrato y/o a la imposicién de penalidades; si
el incumplimiento o la suspension de la ejecuciéon es por causas imputables a la Universidad debera
indemnizarse al contratista los dafios y perjuicios. Por ello, debe indicarse cualquier posible prevision de
ampliacion o suspension del plazo de ejecucion. Aqui también se contemplara la posibilidad de prorroga y
su alcance.

9. CONDICIONES DE ASISTENCIA TECNICA:

Si se exige, Indicar requisitos minimos de la prestacién de asistencia técnica. En caso ser necesaria, pero no
se defina, debera indicarse que se requiere a las empresas que oferten sus condiciones de asistencia técnica.

10. SUGERENCIAS SOBRE DOCUMENTACION ESPECIFICA A PRESENTAR POR LOS
LICITADORES:

Teniendo en cuenta que los contratos se adjudican en base a la aplicacién de los criterios de valoracion
sobre la documentacién y/o muestras presentadas por las empresas licitantes en sus propuestas, es muy
importante que las Unidades Administrativas que solicitan la tramitacién de un procedimiento de
contrataciéon en su condiciones de usuarios de las prestaciones o bien de responsables del contrato,
delimiten y detallen de forma precisa la documentacién técnica y/o muestras que deben presentar las
empresas todo ello en concordancia con los criterios de valoracién propuestos.

11. ENTREGA DE BIENES COMO PARTE DEL PAGO DEL PRECIO DEL CONTRATO:

El Articulo 270 de LCSP prevé la posibilidad de entregar bienes como parte del pago del precio del
contrato. Los bienes que se entreguen deben ser de la misma clase que los que son objeto del suministro y
su importe no pueden superar el 50% del precio total del contrato.

En caso de solicitar la entrega de bienes como parte del pago del precio, deberd adjuntarse a la propuesta
un documento indicando descripcién, valor de adquisicion, fecha de adquisicién y valor estimado actual,
debiendo haber sido autorizado previamente por el 6rgano de contratacion.
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E. CASAS COMERCIALES A CONTACTAR:

Necesario en caso de procedimiento negociado. Se procurarin al menos 3 empresas capacitadas. Si no se
aportan por el proponente, se seleccionara por parte del Servicio de GECYP de entre los suministradores del
sectof.

No es imprescindible en el caso de procedimientos abiertos que se publiquen en el BOE. No obstante, se
recomienda facilitar estos datos si se conocen empresas que puedan estar interesadas, ya que se les enviard un
aviso del anuncio de la convocatoria, a fin de asegurar la maxima concurrencia.

Datos bisicos:

Nombre de la empresa.
Direccion de correo electrénico:
Teléfono y Fax.
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INFORME JUSTIFICATIVO PARA INICIACION DE EXPEDIENTE DE CONTRATACION
ADMINISTRATIVA.

(A elaborar segiin las recomendaciones del apartado C de las instrucciones.)

1. DESCRIPCION DEL OBJETO DEL CONTRATO.
1.1. BREVE DESCRIPCION
1.2. IMPORTE MAXIMO DEL CONTRATO, IVA INCLUIDO
1.3. CLASIFICACION ORGANICA:
1.4. DATOS DEL PROYECTO FEDER O SUBVENCION PUBLICA QUE FINANCIA EL
CONTRATO (5T PROCEDE):

2. NECESIDADES A CUBRIR E IDONEIDAD DEL OBJETO DEL CONTRATO PARA

SATISFACERLAS.
2.1. EXCLUSIVIDAD (ST PROCEDE).

3. PROPUESTA DE CRITERIOS DE VALORACION DE LAS OFERTAS:

CRITERIO PUNTOS MAXIMOS | FORMULA APLICABLE (SI
PROCEDE)

4. RESPONSABLE DEL CONTRATO:

5. DOCUMENTACION QUE ACOMPANA A LA PRESENTE SOLICITUD (ELIMINAR 1.0 QUE
NO PROCEDA):
*  Documento RC por la totalidad del contrato.( Se solicitari a la Administracion/ Servicio competente.)
= Propuesta de Pliego de Prescripciones Técnicas ((Imprescindible)
®=  Documento acreditativo de Exclusividad (Incluir sélo si procede)
= Nombre de la convocatoria:
= Titulo del Proyecto:
= Cédigo:
= Responsable:

(Laugar, fecha y firma del proponente)

Fdo.:
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PROPUESTA DE PLIEGO DE PRESCRIPCIONES TECNICAS.

(Cumplimentar segiin recomendaciones del apartado D de las presentes instrucciones. Eliminar los apartados que no procedan)

1. DESCRIPCION:

2. NUMERO DE LOTES EN QUE SE DIVIDE EL CONTRATO (SI PROCEDE):

3. UBICACIONES FiSICAS DE DESTINO DEL MATERIAL:

4. DELIMITACION DE LA MATERIA OBJETO DE NEGOCIACION:

5. VARIANTES:

6. PRESUPUESTO DE LICITACION/NEGOCIACION.
6.1. IMPORTE MAXIMO DEL CONTRATO, IVA EXCLUIDO:
6.2. IMPORTE DEL IVA:
6.3. IMPORTE MAXIMO DEL CONTRATO, IVA INCLUIDO:
6.4. PRECIOS UNITARIOS, SI PROCEDE:

7. PLAZO DE GARANTIA MINIMO:

8. PLAZO MAXIMO DE EJECUCION DEL CONTRATO:

9. SUGERENCIAS SOBRE DOCUMENTACION ESPECIFICA A PRESENTAR POR LOS
LICITADORES:

10. CONDICIONES DE ASISTENCIA TECNICA:

11. ENTREGA DE BIENES COMO PARTE DEL PAGO DEL PRECIO DEL CONTRATO:

De conformidad con lo dispuesto en el articulo 270 de la LCSP como parte del pago del precio del contrato
el contratista debera retirar los bienes propiedad de la Universidad cuyos datos se indican a continuacién
cuya valoracién minima se establece en: euros (IVA excluido), y que los licitadores deberan
valorar en su oferta.
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CASAS COMERCIALES A CONTACTAR:

Nombre de la empresa.
Direccion de correo electrénico:

Teléfono y Fax.




